Frédéric Mathier

Frédéric Mathier ist Experte fur Verhandlungsstrategien und Verhandlungsnotfélle. Er weiss
welche Skills notwendig sind, um um sich bei einer Verhandlung durchzusetzen. Frédéric
Mathier hat in Gber 10 Jahren als Einkaufsleiter und Strategischer Einkaufer das
Verhandlungs-Handwerk bei Gber 2500 Business-Verhandlungen in der Praxis gelernt. Dabei
hat er Vertrdge und Projekte Glber mehrere hundert Millionen CHF verhandelt. Heute setzen
mehrere SMI-Unternehmen und fihrende KMU’s auf seine Expertise. Seine Vision ist es, das
Thema Verhandlungsfiihrung so vielen Menschen wie moéglich zuganglich zu machen. Als
ausgebildeter Wirtschaftsingenieur und Einkaufsleiter ist er zudem seit vielen Jahren Dozent
und Ausbilder von Erwachsenen im Bereich Supply Chain...
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